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#sales manager w/m/d
Die HFG Gruppe ist der Spezialist für Langzeitinkasso in Deutschland. Seit über 25 Jahren widmet sich HFG der Beitreibung und dem Ankauf
titulierter Forderungen im Mengengeschäft. Der Einzug von Fallmengen jeder Größenordnung steht bei den Tochtergesellschaften HFG Inkasso
GmbH und der LZI Langzeitinkasso GmbH im Fokus. Innerhalb dieser Unternehmensgruppe arbeiten wir beständig an neuen Modellen und
Methoden, um den Unternehmenserfolg kontinuierlich voranzutreiben.

Jäger oder Sammler? Bist Du der Typ, der m/w/d Spaß daran hat, Vertragsabschlüsse zu generieren, neue Kunden für Dein Unternehmen zu
akquirieren und Dich und das Unternehmen beim Kunden zu präsentieren? Zum Auf- und Ausbau unseres Unternehmens suchen wir zum
nächstmöglichen Zeitpunkt Verstärkung in unserer Vertriebsmannschaft.

Deine Aufgabe besteht in der systematischen Akquisition von Neukunden im Bereich der Inkassounternehmen. Du arbeitest dabei eng mit der
Geschäftsführung zusammen und bist dieser direkt unterstellt.

Du realisierst die vereinbarten Vertriebsziele und treibst Vertriebsprojekte konsequent voran?
Du machst aus Erstkontakten langfristige und erfolgreiche Geschäftsbeziehungen?
Dabei bestimmst Du gerne selbst, wie viel Du verdienst und suchst ein Umfeld, das Dir diesen Rahmen bietet?

Dann nutze den jetztigen Zeitpunkt, um Dich beruflich zu verändern und bewirb Dich bei uns.

Dein Profil:

Du hast ein abgeschlossenes Studium mit
betriebswirtschaftlichem Schwerpunkt oder eine vergleichbare
Qualifikation
Du hast erste Erfahrung und vor allem Spaß am B2B-Vertrieb
komplexer Dienstleistungen, idealerweise aus dem Finanzbereich

Mit sympathischer Beharrlichkeit, Begeisterungsfähigkeit und Deiner
Verhandlungsstärke kommst Du zum Erfolg
Darüber hinaus überzeugst Du durch Dein erfolgsorientiertes sowie
kunden- und lösungsorientiertes Handeln sowie einem hohen Maß an
Einsatzbereitschaft, Eigenmotivation und Selbstmanagement

Du bekommst eine interessante und herausfordernde Aufgabe in einem wachsenden Unternehmen mit flachen Hierarchien und kurzen
Entscheidungswegen, einen modernen, familienfreundlichen Arbeitsplatz sowie ein offenes und hilfsbereites Team. Überzeuge Dich selbst und
bewirb Dich jetzt! Gib bitte Dein frühestmögliches Eintrittsdatum an und sende Deine Unterlagen unter Angabe Deiner Gehaltsvorstellung
bevorzugt per E-Mail an: bewerbungen[at]hfg.de.
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